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ara encontrar
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Sao pessoas que mudam seus habitos alimentares, compram a
-asa propria, viajam de aviao, estudam mais e — claro — procu-
ram cuidar melhor da prépria saude num pais onde o sistema
publico ¢ inepto para atender as demandas.

ESPECIAL Inovagio

Paraosetor de satide, com um faturamen-
toanual de cerca de 70 bilhoes de dolares, as
pespectita prcce 50 spontar para cima
10s préximos anos. Ao longo da iltima d
cada, 05 negocios cresceram mais de 10% a
cada ano, de acordo com as estimativas da
Organizagio Mundial da Satide. A expan
540 vem abrindo indmeras oportunidades
para os empreendedores que atuam nessa
cadeid’ afirma Herbert Gongalves, socio da
consultoria Primeira Consulta, especializa
da no setor de satide. "0 Brasil jd ¢ o sexto
maior mercado do mundo para medica-
mentos e servicos médicos!

A trajetéria do empreendedor Josimar
Henrique da Silva, de 60 anos, é um exem
plo das transformagox

que ocorreram
s décadas. Du-
rante sua infincia em Caruaru, municipio
da Zona da Mata pernambucana, cl rara.
menle era levado ao médico ou i farmicia.
A principal fonte de remédios ficva no
quintal de casa, algo muito comum para os
brasileiros de sua geragao. *Se alguém da
familia ficasse doente, minha mie tratava
com chis e banhos de ervas’ diz Silva
Atualmente, ele ¢ dono do lsboratério He.

bron, que produz medicamentos com subs-

tancias lerapéuticas encontradas em plan

tas medicinais, como as que sua mie recei

tava. “Tomei muito chi de aroeira ¢ banho
de cardamomo quando era criangas iz Sil-
va. Hoje, uso derivados dessas plantas em
virios dos meus produtos”

Remédios para problemas corriqueiros,
como distirbios digestivos e pequenas in-
fecgoes — que podem ser vendidos sem
receita médica e tém grande apelo entre os
consumidores de menor renda —, éo prin-
cipal negocio do laboratério Hebron. Boa
parte de suas receitas vem das farmacias do
Nordeste do pais. No ano passado, o fatura
mento do Hebron aumentou 25%, chegan-
do a 120 milhoes de reais. Silva fundou a
empresa no comego da década de 90, a0
deixar um emprego como exceutivo do
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